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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧ સમજૂતી આપો: (૧) પેદાશ વિભાિના      (૨) સમાજ્લક્ષી મારે્કટ િંગ વિભાિના 
અથિા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૧ મારે્કટ િંગ મેનેજમેં ના ર્કાર્યો અને મહત્િની વિસ્તતૃ ચચાા ર્કરો.  
પ્રશ્ન.૨ ટર્કિંમતનીવત એ લે શ ું? ટર્કિંમતનીવતઓને અસર ર્કરતાું પટરબળોની ચચાા ર્કરો.   

અથિા 
(૨૦) 

પ્રશ્ન.૨ પેદાશનો અથા સમજાિી, પદેાશ જીિનચક્ર્ની ચચાા ર્કરો.    
પ્રશ્ન.૩ મારે્કટ િંગ ચેનલ એ લ ેશ ું? વિતરણ શૃુંખલાના વનણાર્યને અસર ર્કરતાું પટરબળો ઉદાહરણ સાથે 

સમજાિો. 
અથિા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૩ (1)  ભૌવતર્ક વિતરણ અને લોજજસ્સ્ ર્ક સુંચાલન   
(2) છુ ર્ક અને જથ્થાબુંધ િચેાણ   

 

પ્રશ્ન.૪ જાહરેાત અભભવદૃ્ધિનો મ ખ્ર્ય ઘ ર્ક છે – ચચાા ર્કરો   
અથિા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૪ િેચાણ ઉત્તેજન એ લ ેશ ું ? િેચાણ ઉત્તેજનના હતે  ઓ અને પિવતઓ ટરૂ્કમાું સમજાિો  
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Q.1 Discuss: (1) Product Concept (2) Societal Marketing Concept. 

OR 

(20) 

Q.1 Explain functions and importance of Marketing Management.  

Q.2 What is pricing policy? Discuss affecting factors to pricing policy. 

OR 

(20) 

Q.2 Explain the meaning of Product and discuss Rational of the Product Life Cycle.  

Q.3 What is marketing channel? Explain affecting factors to distribution channel decision 

with example.  

OR 

(15) 

Q.3 (1) Physical distribution and logistics management. 

(2) Retailer and Whole seller selling. 

 

Q.4 Discuss advertising is important of a promotion tools. 

OR 

(15) 

Q.4 What is sales incentive? Explain objectives and methods of sales incentive in brief.  
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